
W I R  V E R S T Ä R K E N  U N S E R  T E A M

Key Account Manager (m/w/d)
Lebensmittel- und Getränkeindustrie

Hydroliq entwickelt und produziert in Luzern nachhaltige und hochwertige Hygienelösungen für das Gesundheitswesen, 
die Lebensmittel- und Getränkeindustrie sowie die Landwirtschaft. Für den weiteren Ausbau unseres Geschäftsbereichs 
Lebensmittel- und Getränkeindustrie suchen wir eine engagierte, fachlich versierte und praxisorientierte Persönlichkeit.

Was dich erwartet

›  Aufbau und Entwicklung eines zukunftsorientierten Marktsegments 
›  Hohe Eigenverantwortung und unternehmerischer Gestaltungsfreiraum 
›  Direkter Kontakt zu führenden Unternehmen der Lebensmittel- und Getränkeindustrie 
›  Innovative Projekte mit nachhaltigem Mehrwert für unsere Kunden 
›  5 Wochen Ferien, flexible Arbeitszeiten und Homeoffice
›  Geschäftsauto, auch zur privaten Nutzung

Das sind deine Aufgaben

›  Betreuen und Weiterentwickeln von Key Accounts in der 
Lebensmittel- und Getränkeindustrie 

› Gewinnen neuer Kunden und Erschliessen neuer 
Marktpotenziale 

› Beraten von Kunden und Entwickeln individueller 
Lösungen rund um Hygiene, Wasser und Desinfektion 

› Begleiten von Tests, Pilotprojekten und Implementie-
rungen 

› Führen von Verkaufsprojekten vom Erstkontakt bis zum 
Vertragsabschluss 

› Pflegen von Verkaufschancen und Kundenprojekten im 
CRM-System 

› Beobachten von Markttrends und Erkennen neuer 
Geschäftsmöglichkeiten 

› Aufbauen langfristiger Kundenbeziehungen und strate-
gischer Partnerschaften 

› Repräsentieren von Hydroliq bei Kunden, Messen und 
Fachveranstaltungen

Das zeichnet dich aus

› Erfahrung im Verkauf oder Key Account Management, 
idealerweise in der Lebensmittel- und Getränkeindustrie 

› Fundiertes Verständnis für Produktionsprozesse und 
Qualitätsanforderungen

› Technisches Flair sowie Interesse an Hygiene-, Wasser- 
und Desinfektionslösungen 

› Freude an der Neukundengewinnung und dem Aufbau 
langfristiger Kundenbeziehungen 

› Überzeugendes Auftreten, Verhandlungsgeschick und 
Abschlussstärke 

› Unternehmerische, selbstständige und zielorientierte 
Arbeitsweise 

› Erfahrung mit CRM-Systemen und digitalen Vertriebs-
werkzeugen 

› Sehr gute Deutschkenntnisse sowie gute Französisch-
kenntnisse; Englisch von Vorteil

› Reisebereitschaft innerhalb der Schweiz

80–100 % Start nach VereinbarungLuzern

Neugierig? Kontakt
Schick uns deine Bewerbung an  bewerbungen@hydroliq.com Hydroliq AG

Michel da Costa
Human Resources
Staldenhof 17
6014 Luzern


